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Pressemitteilung

Kein Bock auf Versicherungen?
gBnet-Partner Simon Kohler macht daraus ein Geschaftsmodell

gBnet-Partner Simon Kohler macht aus der Not eine Tugend: Weil das Interesse an
Versicherungen gerade unter jungen Kunden wenig ausgeprdgt ist, setzt er auf
Versicherungsschutz als Sekunddrprodukt. Fiir sein intelligentes Geschdftsmodell
erhielt Kohler beim Jungmakler Award 2015 den Sonderpreis ,,Innovation”.

Hagen/Neuss, 03. Dezember 2015: , Die meisten Kunden haben keinen Bock, Gber
Versicherungen zu sprechen.” Diese Einsicht soll nicht selten mangelnden Umsatz
erklaren. Ganz anders bei Versicherungsmakler Simon Kohler. Der hat daraus ein
Geschaftsmodell gemacht und vertreibt Versicherungsschutz als Sekundarpro-
dukt. Darunter versteht er Versicherungen, die an einen anderen Vertrag gekop-
pelt sind. Sein Marketing beginnt erst bei Abschluss des Primarvertrages. ,Kaum
jemand empfindet es als nitzlich, ungefragt Informationen (iber eine
Versiche-rung zu erhalten”, erldutert Kohler den Ansatz. Wenn das Angebot
zeitlich jedoch an einen Kauf oder eine Buchung gekoppelt sei, steige das
Interesse deutlich und damit auch die Abschlusswahrscheinlichkeit.

Startgeld zuriick

Auf diesen Uberlegungen griindet Kohlers Konzept ,Finisherschutz. Mit Finisher-
schutz bekommen Sportler ihr Startgeld zurick, falls sie wegen Krankheit oder
Verletzung nicht an einem Wettkampf teilnehmen kénnen. Die Versicherung kos-
tet je Veranstaltung ab 2,50 Euro und wird ausschlieRlich (iber das Internet abge-
schlossen. Risikotrager ist die RheinLand Versicherungs AG. Angeboten wird der
Schutz in erster Linie von Sportveranstaltern, die den Vertrag optional in ihren
Online-Buchungsprozess integrieren. Sportler kobnnen die Versicherung aber auch
direkt Gber www.finisherschutz.de abschlieBen. Als begeisterter Laufer, der sich
Marathon-, Triathlon- und Ultraldufen stellt, profitiert Simon Kohler von seiner
guten Vernetzung und hohen Glaubwirdigkeit in der Lauferszene.

Sonderpreis Innovation

Fiir sein Geschaftsmodell erhielt Kohler jetzt beim ,Jungmakler Award 2015“ auf
der DKM den Sonderpreis Innovation. Diese Auszeichnung wurde erstmals verge-
ben. Die Jury honorierte damit das ,besonders innovative Geschaftsmodell.” Es
zeichne sich durch besonders neuartige Produkte, herausragenden Service und
aullergewdhnliche Vertriebswege aus.

Gemeinsam mehr bewegen.
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Neben Kohler und seinem Team freuen sich auch Kolleginnen und Kollegen vom
Maklerpool germanBroker.net AG (gBnet) Uber die Auszeichnung. Dort ist Kohler
seit Beginn seiner Maklertatigkeit im Jahr 2012 Partner. An seinem Pool schatze er
vor allem das hohe fachliche Niveau seiner Maklerkollegen, ein freundschaftliches
und vertrauensvolles Verhaltnis sowie die Gberschaubare Grof3e. ,Hier kann ich
mich, anders als bei einem Massenpool, mit qualifizierten Kolleginnen und Kolle-
gen personlich austauschen”, so Kohler.

Jungmakler-Netzwerk fordert Austausch

Zum kollegialen Erfahrungsaustausch hat Kohler beim nachsten Jungmakler-Event
von gBnet ausreichend Gelegenheit. Er wird dort Einblicke in sein Geschaftsmodell
geben und Uber seine Erfahrungen im digitalen Vertrieb berichten. gBnet und der
Bundesverband mittelstandischer Versicherungs- und Finanzmakler e.V. (BMVF)
haben das Jungmakler-Netzwerk in diesem Jahr initiiert. Das nachste Treffen fin-
det am 16. und 17. Juni 2016 in Hagen statt. Teilnehmen kénnen Maklerinnen und
Makler, die sich 2012 oder spater selbststandig gemacht haben. Eine Mitglied-
schaft bei gBnet oder im BMVF ist nicht erforderlich.

Schon in der Vergangenheit hat sich gBnet als Forderer und fairer Partner fir er-
folgreiche Maklerbetriebe erwiesen. So wurde der Partnerbetrieb Marx & Marx
Versicherungsmakler GmbH & Co. KG als , Deutscher Versicherungsmakler 2015
ausgezeichnet. Ein Jahr zuvor hatte gBnet-Partner Kaspar Bonleitner den ,Jung-
makler Award 2014“ erhalten.

Zeichen einschl. Leerzeichen: 3.700 (ohne Uberschrift)
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Uber germanBroker.net

Die germanBroker.net AG (gBnet) ist eine Servicegesellschaft fiir Versicherungs-
und Finanzmakler. Der Maklerpool konzipiert in Zusammenarbeit mit namhaften
Versicherungsunternehmen exklusive Produkte fiir besonders anspruchsvolle
Kunden. Der Maklerverbund wurde 2001 von Maklern fir Makler mit dem Ziel
gegriindet, die rechtliche und wirtschaftliche Unabhangigkeit kleiner und mittel-
standischer Versicherungs- und Finanzmakler zu férdern. Die ,,Genossenschaft” in
Rechtsform der Aktiengesellschaft steht ausschlieRlich im Eigentum der beteilig-
ten Makler und ihrer Verbdande. gBnet unterstiitzt seine Partner durch exklusive
Versicherungsprodukte, innovative Softwareldsungen und qualifiziertes Versiche-
rungs-Know-how.

Uber kohler & co. Versicherungsmakler GmbH

Simon Kohler und sein Team beraten und vermitteln zu Versicherungen, Vorsorge
und Vermoégensmanagement. Kunden sind Privatpersonen, Selbststandige, Freibe-
rufler und Unternehmen. Mit dem Wissen und Erfahrungen aus mehr als 15 Jah-
ren Berufserfahrung entstehen Vorsorge- und Versicherungslésungen, die passge-
nau auf den individuellen Bedarf zugeschnitten sind und zugleich geniigend Raum
fir Plandnderungen lassen.

Ein Herzensprojekt der kohler & co. Versicherungsmakler GmbH ist die Gesund-
heits- und Altersvorsorge fiir Sportler. Grinder und Geschaftsfiihrer Simon Kohler
betreibt Uberdies das Portal www.finisherschutz.de. Finisherschutz erstattet
Sportlern das Startgeld, falls sie wegen Krankheit oder Verletzung nicht an einem
Wettkampf teilnehmen kénnen.

Gemeinsam mehr bewegen.



